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1. INTRODUCERE

► Sistemul IMM ocupă un rol foarte important în economia României, asigurând peste 2,6 milioane
locuri de muncă faţă de circa 1,5 milioane în întreprinderile mari şi o cifră de afaceri de circa 270
miliarde euro (faţă de 188 miliarde – într. mari). Dimanica sectorului IMM a fost mai accentuată decât
ansamblul economiei în perioada 2000-2008. Aceleaşi caracteristici (în ritmuri mai reduse) se
înregistrează la nivel UE27, numărul de locuri de muncă nou create de IMM în perioada 2004-2008
fiind de 9,4 milioane (+1,9%/an) faţă de 1,7 mil. (+0,8%/an) de întreprinderile mari (raport: 5,5 ori).
► Economia globală s-a deteriorat semnificativ în anul 2009, creşterea economică mondială intrând în
teritoriul negativ (-0,6%) cu căderi mai mari în zona euro (-4,1%) şi în ţările emergente din UE
(România -7,1%).
► Efectele crizei în sectorul IMM au fost mai pronunţate în scăderea productivităţii şi competitivităţii.
- producţia a scăzut mai lent decât în întreprinderile mari (-5,5% faţă -6,5% la nivel UE27 în anul 2009)
- ocuparea a scăzut mai încet decât în industria mare (-1,9% faţă de -3,9% la nivelul UE27 în anul
2009)



1. INTRODUCERE

► Redresarea economică se produce mai încet în sectorul IMM (producţie +0,9% faţă de 1,1%, ocupare -
1,7% faţă de -1% la nivel E27 în anul 2010)
► Perioada de redresare în sectorul IMM este estimată a fi mai mare (creşterea producţiei în 2011 mai lentă
decât în întrep. mari, ocuparea continuă scăderea)
► La nivel de întreprindere, redresarea depinde de strategia adoptată: de aşteptare pasivă, de restrângere
activă (tăiere costuri), redresare antreprenorială (nişe de piaţă, achiziţia altor afaceri, competitivitate)

Korotayev, Andrey V “System Analysis and Mathematical Modeling of the
World Dynamics”



2.1. Definire IMM
– o funcţie de număr salariaţi, cifră de afaceri, active totale

► microîntreprinderi - au până la 9 salariaţi şi realizează o cifră de afaceri anuală netă sau deţin active totale de până
la 2 milioane euro, echivalent în lei;
► întreprinderi mici - au între 10 şi 49 de salariaţi şi realizează o cifră de afaceri anuală netă sau deţin active totale de
până la 10 milioane euro, echivalent în lei;
► întreprinderi mijlocii - au între 50 şi 249 de salariaţi şi realizează o cifră de afaceri anuală netă de până la 50
milioane euro, echivalent în lei, sau deţin active totale care nu depăşesc echivalentul în lei a 43 milioane euro.

– o funcţie de relaţia lor cu alte întreprinderi, raportată la capitalul sau la drepturile de vot deţinute ori la
dreptul de a exercita o influenţă dominantă:

► întreprinderi autonome;
► întreprinderi partenere;
► întreprinderi legate.
O întreprindere este autonomă dacă deţine mai puţin de 25% din capitalul social sau din drepturile de vot (oricare dintre
acestea este mai mare) în una ori în mai multe întreprinderi sau dacă una ori mai multe întreprinderi nu deţin mai mult
de 25% din capitalul social sau din drepturile de vot ale întreprinderii în cauză şi care nu este clasificată ca întreprindere
legată sau ca întreprindere parteneră.

2. ROLUL SISTEMULUI IMM ÎN ECONOMIE



2. ROLUL SISTEMULUI IMM ÎN ECONOMIE
2.2 Ponderea şi dinamica sectorului IMM în economie
► asigură 70% din locurile de muncă din economie, tendinţă crescătoare în faza de prosperitate

► are o contribuţie importantă (42% în România şi 58% în UE27) la formarea valorii adăugate brute, ritm de creştere VA
din IMM superior creşterii reale a PIB (în faza de prosperitate)

► principal absorbant al investiţiilor (49% din investiţiile totale pe economie în România şi 59% în UE27)

► încorporează în proporţie covârşitoare activităţile din domeniul construcţii, comerţ şi servicii pentru afaceri (sector
terţiar)

► are o dispersie teritorială largă, favorizând dezvoltarea echilibrată a regiunilor

2.3. Rentabilitatea sectorului IMM
► productivitatea (valoarea adăugată/angajat) este mai mică în sectorul IMM faţă de întreprinderile mari (41% în România
şi 66% în UE27) şi creşte pe clase de mărime de la micro la mari

► profitabilitatea (profit operaţional/valoarea adăugată) este mai mică în sectorul IMM faţă de întreprinderile mari
(27%/38% în UE27, respectiv 52%/71% în România) şi creşte cu clasa de mărime

► costul unitar anual al forţei de muncă este mai mic în sectorul IMM faţă de întreprinderile mari (7.000 euro/10.000 euro
în România, respectiv 29.000/38.000 în UE27) şi creşte cu clasa de mărime

► cota din valoarea adăugată alocată dezvoltării este mai mare în sectorul IMM faţă de întreprinderile mari (70%/54% în
România, respectiv 19%/18% în UE27) şi scade cu clasa de mărime
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3. CADRUL MACROECONOMIC ŞI INTERNAŢIONAL
3.1. Criza financiară



3. CADRUL MACROECONOMIC ŞI INTERNAŢIONAL
3.2. Criza economică
3.2.1. Determinanţi: ► reducerea volumului de credite a determinat diminuarea investiţiilor începând din anul 2008

► reducerea puternică (cu două cifre) a evoluţiei exporturilor (în 2009 scădere de 13,1% în zona Euro, -12,4% la nivel EU27), lider
în declanşarea recesiunii – tendinţe de protecţionism

► accentuarea scăderii procesului investiţional (în 2009 scădere cu 11,4% ce urmează alteia de 0,8% în zona Euro)

► scădere graduală dar continuă (trimestru de trimestru) a consumului final privat

► sectorial, impact mai puternic în multe sectoare industriale (prelucrătoare şi auto, în principal), construcţii şi transporturi, şi
gradual în comerţul intern (fără art. non-durabile), afectat însă suplimentar de reducerea importurilor

3.2.2. Mecanisme de iniţiere şi transmitere ► creşterea excesivă a deficitelor bugetare datorată reducerii PIB şi a politicilor
fiscale prociclice (creştere cu 4,3 pp. în zona Euro în 2009 faţă de 2008, cu 4,4 pp. la nivel EU27)

► creşterea deficitelor de cont curent determinată de defcitele comerciale şi acoperirea lor prin îndatorare

► accentuarea dezechilibrelor structurale (sisteme de pensii şi asigurări sociale, de sănătate, servicii publice)

► scăderea ocupării (-2% în zona Euro) şi creşterea şomajului (+2 pp. în 2009 faţă de 2008 în zona Euro)

► scăderea competitivităţii – diminuare productivităţii muncii (-2,1% în zona Euro şi -2,3% la nivel EU27)

► feed-back în sistemul financiar: scădere output accentuează criza creditelor şi înrăutăţeşte structura acestora:

- retragerea graduală a stimulilor implică creşterea îndatorării pe termen scurt a statelor

- băncile sunt forţate să crediteze statul în defavoarea sectorului business (cu potenţial de reluare a creşterii)

- ocolirea restricţiilor din noile reglementări -> necesitatea de a „curăţa” activele din exteriorul sist. financiar



3. CADRUL MACROECONOMIC ŞI INTERNAŢIONAL
3.2.3. Politici economice pentru ieşirea din criza economică (redresare)
UE a adoptat Economic Recovery Plan (2008) ancorat în Pactul de Creştere şi Stabilitate şi în Strategia Lisabona pentru creştere şi

locuri de muncă, direcţiile de redresare şi relansare putând fi grupate astfel:

► condiţii prealabile fundamentale pentru creştere:

- consolidare fiscală (la nivel UE27 deficitul bugetar se estimează la -3,5% în anul 2010 faţă de -6,3% în 2008)

- corectarea dezechilibrelor macroeconomice (creştere PIB/loc., devansare creştere salarii de productivitate)

- stabilizarea sistemului financiar (creşterea capitalizării, creşterea ind. de prudenţialitate, deblocare credite)

► mobilizarea pieţei forţei de muncă, crearea unor oportunităţi de angajare (atractivitatea muncii, reintegrare

şomeri, reformare sisteme de pensii, concilierea securităţii şi flexibilităţii muncii)

► stimularea creşterii economice sustenabile: exploatarea potenţialului pieţei unice, atragerea capitalului privat

pentru finanţarea privilegiată a unor sectoare economice (tip locomotivă: auto, turism; eco-friendly etc.),
asigurarea accesului la resurse neregenerabile ieftine din punct de vedere al costurilor

Redresarea economică este afectată de noi pericole:

► creşterea îndatorării statelor determinată de recesiune şi de neretragerea stimulilor acordaţi sistemului financiar

► acoperirea deficitelor bugetare şi de cont curent afectează ratingul obligaţiunilor suverane (chiar risc de faliment)

► contagiunea asupra pieţelor comune continuă şi determină o presiune puternică asupra valutelor

Concluzie:Se impune regândirea, prin colaborare între state, a sistemului de redresare şi relansare a creşterii economice



4. PARTICULARITĂŢILE CRIZELOR ÎN ROMÂNIA

4.1. Criza financiară
4.1.1. Determinanţi: ► model bazat pe prevalenţa produselor bancare tradiţionale, bine reglementate, „active toxice” absente sau slab
reprezentate
► sistem financiar dominat de acţionariat străin în componentele sale de bază (Sistem bancar şi de asigurări, administrare fonduri de pensii)

► creşterea explozivă a împrumuturilor bazate pe linii de finanţare externe ( în perioada 2004-2008: împrumuturile din sistemul bancar extern au
crescut cu 50%, datoriile nete ale băncilor de la -2% la 19%, datoriile corporaţiilor: 4% la 11%)

► îndatorarea sectorului privat în monedă străină (50% din credite) fără acoperire valutară în structura veniturilor

► percepţie de către investitorii străini, ca invulnerabilitate, a volumului relativ mare al datoriei pe termen scurt atât ca nivel absolut (20,6 mld.
euro în 2008) cât şi ca acoperire din rezervele valutare oficiale (170% în 2003 la 75% în 2009) – rating: sub investment grade

4.1.2. Mecanisme de iniţiere şi transmitere: ► întreruperea finanţării externe (cauzată de criza financiară internaţională) -> reducerea ofertei de
credite către sect. privat, creînd dificultăţi în reluarea ciclului de producţie, cu efect în diminuarea cererii agregate (consum şi export)

► prevalenţa creditelor în alte valute a determinat deprecierea cu 15% a cursului efectiv al euro începând cu finele anului 2008 (7% în 2009
urmat de 7% în ian.+feb. 2010) – scăderea importului şi, implicit, a consumului

► piaţa interbancară şi creditarea sectorului privat s-au redus puternic în favoarea plasamentelor în obligaţiuni de stat (aversiune la risc)

► calitatea activelor bancare s-a deteriorat, riscul de credit fiind o vulnerabilitate majoră, extindere credite neperformante (rata riscului de credit a
crescut de la 6,5% în dec. 2008 la 18% în iunie 2010 şi rata creditelor neperformante a crescut de la 2,8% la 10,2% (peste media regională))

► restrângerea activităţii companiilor -> reducerea cererii de finanţare corelat cu reducerea ofertei = CRIZA CREDITELOR

4.1.3. Politici economice: ► capitalizare adecvată: nu a fost necesară apelare la stimuli fiscali şi monetari (maj. capital propriu: surse proprii,
aport acţionari)

► semnarea angajamentului băncilor mamă ale subsidiarelor din România pentru menţinerea expunerilor pe România
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-Creşterea deficitului de cont curent cu 4 pp., sursa principală
de acoperire fiind creditele externe
► Investiţiile au fost orientate prioritar spre construcţii în
defavoarea dotării cu echipamente –> pierdere de
competitivitate –> creştere deficit comercial (de 4 ori în 2004-
2008)

4.2.2. Mecanisme de iniţiere şi transmitere
► Criza creditelor determină căderea bruscă a cererii agregate

► Sectorul privat se restructurează: restrângere activit., somaj

► Deficitul de cont curent ameliorat de dimin. def. comercial

► Creşterea consumului administraţiei (întârziere reduceri ale
salariilor şi pensiilor) -> ch. bugetare/PIB creştere cu 2,5 pp.

► Eforturi de consolidare a sistemului financiar (reglementări
mai restrictive, costuri mai mari în sectoare cu risc ridicat) ->
accentuare criză credite -> creştere îndatorare stat

4.2. Criza economică
Intrare în recesiune în trim. III 2008 şi ieşire în trim. I 2011 (decalaj 1-2 trim. faţă de media UE27)
4.2.1. Determinanţi ► Creştere continuă în ritm foarte înalt a PIB (6,3% pe an în perioada 2004-2008), a fost nesustenabilă:

- Creştere mai rapidă a consumului final faţă de PIB

- Adâncirea deficitului bugetar (-1,6% în 2004, -8,5% în 2009)



4. PARTICULARITĂŢILE CRIZELOR ÎN ROMÂNIA
4.3. Politici economice pentru redresarea economiei
► Semnare (26 martie 2009) acord stand-by cu FMI, CE, BIRD, BERD şi
IFC în valoare de cca. 20 mld. Euro, direcţionat pentru creşterea
rezervelor BNR (într-o mică măsură şi pentru acoperirea deficitului
bugetar) şi pentru finanţarea de proiecte (protecţie socială, reforma
sistemului public, politici de dezvoltare, linii de credit pentru finanţare IMM:
50 mil. € pentru furnizori servicii medicale, 100 mil. € pentru IMM)

► Urmare a condiţionării plăţilor împrumutului (în principal reducerea
deficitului bugetar), cererea internă a continuat să scadă (dar moderat)

► sistemul financiar se consolidează, atât ca nivel de capitalizare, cât şi
acoperire riscuri susţinut şi de iniţiativa Viena (angajamentul celor 9 bănci
mamă) – după scadenţa de un an asumată prin angajament, expunerea s-
a redus cu doar 5%

► PIB se păstrează în teritoriul negativ dar raportat la număr persoane
ocupate înregistrează o creştere de 0,5%

► Conform prognozelor la nivelul UE, ritmul mediu
trimestrial de creştere a PIB în anul 2010 a fost negativ
estimându-se creşteri medii trimestriale de circa 0,7% în
2011 şi 1% în 2012 (ieşirea României din criza
economică s-ar produce în anul 2013)
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4.4. Efecte adverse şi pericole
► În procesul de recuperare s-a accentuat rata inflaţiei determinată de:
- tensiuni pe pieţele internaţionale de materii prime

- risc de scădere a cererii în ţările partenere (consolidare fiscală)

- fluctuaţii majore ale parităţii cursului de schimb

► Creşterea şomajului în ritmuri înalte apropiate de media la nivel UE,
însoţită de gradul scăzut de ocupare a populaţiei active

► Migrarea semnificativă a forţei de muncă în ţări mai dezvoltate a creat
o presiune puternică de creştere a salariilor din ţară

► Sectorul privat a recurs la reduceri mari de personal în timp ce în
sectorul bugetar reducerea a fost marginală – voinţă politică

► Păstrarea decalajelor mari ale veniturilor pe familie în termeni reali -
44% în România comparativ cu media la nivel European (chiar dacă,
faţă de anul 2000 s-a înregistrat o creştere de 18 pp.)

► Polarizarea adâncă între cele mai mari şi cele mai mici venituri
(raportul dintre veniturile totale obţinute de primii 20% şi ultimii 20% pe
scara veniturilor pe familie fiind 6,7, al doi-lea din Europa după Letonia).
Deşi acest raport este invers proporţional cu bunăstarea unei naţiuni el a
cunoscut o continuă tendinţă de creştere (mai ales după 2005 cu un
maxim de 7,8 în anul 2006) -> risc tensiuni sociale



5. PRESIUNEA CRIZELOR ECONOMICE ASUPRA SISTEMULUI IMM
5.1. Impactul crizei asupra output-ului şi ocupării în sistemul IMM
► La nivelul UE27 se estimează contractatea mai puţin intensă
a producţiei (-5,5%) în sistemul IMM faţă de -6,5% în întrepr.
mari (declanşatorul crizei: exportul, caracteristică
preponderentă a întrepr. mari)
► Intensitatea mai redusă se menţine pe clase de mărime
► Scăderea prod. IMM nu se reflectă direct în dezocupare ->
productivitatea este prociclică: o scădere cu o unitate a
producţiei s-a datorat în proporţie de 70% productivităţii în IMM
faţă de 40% în Î. Mari (tendinţa dezocupării în IMM este
datorată păstrării nucleului de bază, spiritului de echipă,
cumulului de funcţii/om)
► Redresarea economiei inversează tendinţele de mai sus
► Ca urmare a evoluţiilor în per. 2008-2011 se estimează o
recuperare întârziată a prod. şi ocupării în IMM vs. Î. Mari ->
decalaj în productivitate -> scădere profitabilitate, pierderi
► În România, conform unui sondaj BERD (2008-2010),
producţia IMM a scăzut (75% din număr firme) dar au rămas la
acelaş nivel locurile de muncă permanentă (80% din număr
firme) şi capacităţile de producţie (72%)
► Impactul major al crizei a afectat profitabilitatea, firmele în
insolvenţă din România ajungând la 25,2%, din care 8,8%
închise (Ungaria 10,1%/4,7%, Lituania 14,2%/3,3%)



5. PRESIUNEA CRIZELOR ECONOMICE ASUPRA SISTEMULUI IMM
5.2. Determinanţi
► Criza financiară a avut efecte directe şi indirecte în sistemul IMM. Indicele
climatului de afaceri al IMM a scăzut progresiv (nu abrupt) din iunie 2007
până în iunie 2009, influenţat de structura sectorială:
- impact imediat, determinat de ponderea mare în sect. imobiliar şi servicii
de afaceri (28%), în sectorului construcţii (15%) şi hoteluri (8%)
- impact progresiv, determinat de ponderea mare în comerţ (~30%)
- impact indirect în industrie, transport, energie (scădere comenzi)
5.3. Mecanisme de iniţiere şi transmitere
► Contracţia cererii s-a reflectat în îngustarea zonei de profitabilitate sau
intrarea în teritoriul negativ, efect amplificat pe:
► Canalul interdependenţelor prin creşterea îndatorării partenerilor
(ponderea datoriilor nebancare ale companiilor nefinanciare în total datorii:
88-90% şi în capitalul propriu de 75-85%).
- perioada de încasare a creanţelor a crescut pentru întreaga economie, în
principal în IMM (de la 83 zile la 110 zile în per. 2006-2009)
- în structura pe clase de mărime, cele mai afectate au fost
microîntreprinderile (110 zile – dec. 2006, 158 zile – iun. 2009), urmate de
de cele mici şi mijlocii
► Canalul imobiliar prin ponderea mare a sectorului în sistemul IMM, pe de
o parte, şi de procentul ridicat al clădirilor şi terenurilor în activul total, pe de
altă parte, în condiţiile manifestării brutale a crizei imobiliare
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► canalul financiar, prin menţinerea la nivel ridicat a poziţiei de îndatorare la
bănci (după explozia creditelor către IMM din 2007-2008 de la 30 la 60 mld. lei)
şi continuarea creşterii acesteia şi în perioada de criză (ajungând la peste 70
mld. lei)

- creşterea expunerii băncilor pe IMM a fost însoţită de deteriorarea calităţii
creditelor (rata creditelor neperformante: peste 10%/2,2% în Î. Mari)

- în structura creditelor neperformante au devenit aproape la fel de importante
creditele garantate şi, respectiv, negarantate cu ipoteci

► canalul înfiinţare de noi afaceri, prin creşterea neîncrederii în perspectivele
de redresare şi relansare a creşterii economice (începând cu finalul anului
2008 numărul de înmatriculări a început să scadă, urmat de o cădere puternică
în 2009 şi de o redresare uşoară în 2010)

► schimbări în atitudinea antreprenorială prin creşterea în totalul firmelor nou
create a ponderii antreprenoriatului de necesitate (ocupare pe cont propriu
datorată disponibilizărilor) în pofida antreprenoriatului inovativ



5. PRESIUNEA CRIZELOR ECONOMICE ASUPRA SISTEMULUI IMM
5.4. Efecte amplificate
► Risc de discontinuitate a activităţii:

- Incapacitatea de acoperire a cheltuielilor cu dobânzile din încasările
nete înainte de plata taxelor şi impozitelor. Raportul dintre aceste
venituri şi cheltuielile cu dobânzile a fost subunitar în anul 2009 în 45%
din întreprinderi (apoape toate IMM-uri), tendinţă crescătoare (în 2006
ponderea era de 22% iar în 2008 de 30%)

- Creşterea ponderii capitalurilor împrumutate în capitalul permanent al
firmelor �������determinată de creşterea mai rapidă a datoriei totale
comparativ cu capitalurilor proprii (15% în iunie 2008 faţă de 6 la sută în
iunie 2009)

- Diminuarea dramatică a lichidităţilor atât pe total economie cât şi pe
clase de mărime, cele mai afectate fiind IMM-urile. În scădere au
evoluat toate tipurile de fluxuri de numerar: operaţional (FNO), din
investiţii (FNI), din împrumuturi pe termen lung (FNF TL) cât şi de la
acţionari (FNF acţionari). Astfel, fluxurile de numerar pentru investiţii ale
IMM s-au înjumătăţit în semestrul I 2009 faţă de semestrul I 2008 în
principal pe seama resurselor proprii (50%) şi a diminuării accesului la
finanţare pe termen lung (circa 40%)

- Intrarea în teritoriul negativ a fluxului la nivelul sectorului de afaceri este
atribuită în totalitate sectorului IMM, chiar dacă investiţiile acestuia s-au
înjumătăţit
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► Risc de insolvenţă

- Intrarea în insolvenţă (voluntară sau la iniţiativa creditorilor) a
avut o evoluţie crescătoare de la un an la altul în perioada
2007-2010, estimându-se că pentru circa 80 mii firme au fost
declanşate procedurile de insolvenţă

- Un sondaj BERD privind starea economiilor din Europa
Centrală şi de Sud-Est estimează că circa 25% din firmele
româneşti au intrat în insolvenţă, din care circa 36% au fost
închise (~9% din totalul firmelor). O situaţie similară a
înregistrat doar Bulgaria (22% în insolvenţă din care 45%
închise). În Ungaria, Lituania şi Letonia efectul crizei a fost mai
puţin grav iar procedurile de insolvenţă mai rapide (6-8% din
total - firme închise, 4-8% – proceduri nefinalizate)

- Casa de Insolvenţă Transilvania (CIT) estima că piaţa de insolvenţă din România cuprindea în martie 2011 circa 34 mii firme cu
o valoare de 25 milioane euro. Nivelul scăzut al fondurilor investite în proceduri de insolvenţă face ca numărul procedurilor de
reorganizare să fie destul de redus faţă de cel al falimentelor. CIT estimează că 96% sunt proceduri de faliment.

► Îngustarea intervalului firmelor neafectate de criză:

- în categoria întreprinderi mari, „firmele strategice” (capital majoritar străin din tări care controlează prin acţionariat şi băncile
româneşti) ce au beneficiat de finanţare directă de la băncile mamă (condiţii şi termeni avantajoşi)

- în categoria IMM o mică minoritate de firme (1-8%) cu creştere rapidă – 20%/an (HGE) şi în special o subcategorie a acestora –
firme gazelles (HGE mai tinere de 5 ani) au beneficiat de finanţări privilegiate
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► Penalizarea de către bănci a apartenenţei firmelor la sectoare declarate riscante

Istoricul sectorului privind calitatea creditelor acordate a determinat băncile să solicite firmelor costuri suplimentare de
risc în funcţie ramura de activitate de care aparţin (mai ridicate în construcţii, tranzacţii imobiliare, turism)
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► Penalizare de către bănci diferenţiată pe clase de mărime

- cele mai afectate prin prisma riscului de credit dar şi a costurilor au fost
microîntreprinderile urmate de întreprinderile mici şi mijlocii

- creşterea costului finanţării a fost însoţită şi de condiţii suplimentare
de garantare (determinate de supraevaluarea activelor de tip
construcţii şi ajustarea la valoare de piaţă a acestora)
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5.4. Răspunsul politicilor economice

► adoptarea în anul 2008 a Small Business Act pentru Europa şi a planului de acţiuni pe următoarele categorii:
- asigurare acces la finanţare (scheme de microcredite pentru IMM, fonduri de risc şi de garantare, subvenţii)
- stimularea ocupării forţei de muncă (ajutoare pentru şomeri şi pentru reîncadrare, subvenţii pt. recalificare)
- îmbunătăţirea reglementării intrării/ieşirii firmelor (scurtare durată proceduri, a doua şansă pt. faliment)
- stimularea cererii pieţei (aprobare întrepr. private europene – cu regim de reglementare unic şi preferenţial în orice stat UE, prioritate IMM

în achiziţii publice, în adoptarea legilor – aviz neafectare IMM)
► implementarea diferenţiată de statele membre a principiiilor SBA (7 state au adoptat 7 principii sau mai puţine, 7 state au adoptat 8 principii, 5
state – 9, 8 state – 10, România a implementat în totalitate 3 principii: adminsitrare receptivă, competenţe şi inovare şi internaţionalizare)
Alte politici adoptate de România: sprijinirea achiziţionării unei locuinţe în anumite condiţii (programul prima casă); susţinerea măsurilor de protecţie
a mediului (programul de reînnoire a parcului auto, casa verde, reabilitarea termică a locuinţelor); subvenţionarea dobânzilor şi asigurare garanţii la
credite pentru IMM (Cardul Kogălniceanu); capitalizarea FNGCIMM şi înfiinţare Fondului de Contragarantare, constituirea unor structuri de capital de
risc (iniţiativa Jeremie)
► strategii individuale de redresare a creşterii
- orientarea pasivă - de supravieţuire, „aşteaptă şi vezi”
- restrângerea activă – tăiere de costuri (indirecte, diminuare operaţii, amânare investiţii, dezinvestiţii, neacordare de concedii, stimulente)
- redresare antreprenorială (creşterea cotei de piaţă pe nişe, competitivitate de preţ, intrare pe noi pieţe, diversificare produse, achiziţii)
- suspendarea temporară a activităţii
► folosirea crizei ca oportunitate antreprenorială:
- înfiinţarea de noi firme de către persoanele disponibilizate (antreprenoriat de necesitate)
- expansiune de piaţă de înlocuire a firmelor falimentate, prin strategii de redresare antreprenorială
- eficientizarea activităţii prin adoptarea de soluţii tehnologice cu consumuri reduse din resurse neregenerabile, inovative, şi cu minimizarea costurilor
pentru protecţia mediului
- selectarea ţintelor pentru antreprenoriatul inovativ şi creativ
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5.5. O evaluare a situaţiei de ansamblu a IMM din România

Semestrial, Consiliul Naţional al Întreprinderilor Private Mici şi Mijlocii din România realizează o evaluare a situaţiei de
ansamblu a IMM-urilor şi calculează un indice al evoluţiei IMM-urilor prin care caracterizează evoluţia de ansamblu ca
întrunind unul din următoarele calificative: foarte nesatisfăcător (<0), nesatisfăcător (0-25), satisfăcător (26-50), bun (51-70),
foarte bun (>70). În calculul acestui indice sunt incluse trei componente: indicele mediului de afaceri (evaluarea unui set de
13 indicatori statistici privind creşterea economică, inflaţie, şomaj, forţă de muncă, curs de schimb etc.), indicele evoluţiei
IMM-urilor (număr societăţi înmatriculate, radiate, care au obţinut profit/pierdere, număr salariaţi, exporturi, indicatori de
patrimoniu etc.), indicele aprecierii situaţiei economice a firmelor proprii (sondaj pe un panel de IMM privind aprecierea ca
mai bună/mai slabă sau la fel a evoluţiei propriei firme). Indicele evoluţiei de ansamblu se obţine ca o medie ponderată a
celor trei indici cu ponderi diferite (40% - indicele mediului de afaceri, 50% - indicele evoluţiei IMM-urilor, 10% - indicele
aprecierii situaţiei economice a firmelor proprii).



6. STRATEGII DE RELUARE A CREŞTERII ECONOMICE

► Încheierea cu FMI, UE şi Banca Mondială a unui nou acord de tip preventiv în valoare de 3,6 miliarde euro pentru o
perioadă de 2 ani (începând cu mai 2011). Tragerile vor fi efectuate numai în cazul unor situaţii excepţionale (atac
asupra monedei naţionale declanşat de o criză în regiune, concretizat într-o pierdere masivă de rezerve şi de încredere,
sau în cazul în care Trezoreria eşuează în 2-3 rânduri să se finanţeze la costuri acceptabile)
► Semnarea acordului Euro Plus (grupul de ţări din zona Euro + Danemarca, Polonia, Letonia, Lituania, Bulgaria şi
România care îşi propune să asigure o nouă calitate a coordonării economice şi întărirea pilonului economic al Uniunii
Economice şi monetare, garantarea colectivă a stabilităţii Euro zonei, credibilitatea sectorului financiar bancar)
► Stabilirea ţintelor pe care le vizează România şi a politicilor pentru încadrarea în obiectivele strategiei Europa 2020
► Îmbunătăţirea abordării strategice a spiritului antreprenorial în conformitate cu instrumentele şi propunerile legislative
cuprinse în Small Business Act pentru Europa
► Elaborarea şi monitorizarea Strategiei Guvernamentale pentru dezvoltarea sectorului IMM 2010-2013
► Elaborarea şi monitorizarea Strategiei Guvernamentale pentru îmbunătăţirea mediului de afaceri 2010-2014
► Corelarea strategiei pentru dezvoltarea sectorului IMM cu politicile europene SBA
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7. ANEXA 2:  SMALL BUSINESS ACT pentru Europa

Viziune:
Ameliorarea abordării strategice generale a spiritului antreprenorial, pentru a fixa în mod ireversibil principiul „Gândiți mai
întâi la scară mică” în definiția politicilor, începând cu reglementarea până la serviciul public, și de a promova creșterea
IMM-urilor ajutându-le să rezolve ultimele probleme care le împiedică dezvoltarea.
Instrumente de realizare:
un ansamblu de 10 principii menite să ghideze concepţia şi punerea în aplicare a politicilor atât la nivel UE cât şi la nivelul
statelor membre.

I Crearea unui mediu în care antreprenorii și întreprinderile familiale să poată prospera și unde spiritul antreprenorial este
recompensat
II Asigurarea posibilității pentru antreprenorii cinstiți care au dat faliment de a beneficia în mod rapid de o a doua șansă
III Definirea regulilor după principiul „Gândiți mai întâi la scară mică”
IV Asigurarea reactivității administrațiilor la nevoile IMM-urilor
V Adaptarea instrumentelor puterilor publice la nevoile IMM-urilor: Facilitarea participării IMM-urilor la achizițiile publice și
exploatarea mai judicioasă a posibilităților oferite IMM-urilor de a beneficia de ajutoare de stat
VI Facilitarea accesului IMM-urilor la finanțare și punerea în aplicare a unui cadru juridic și comercial care să favorizeze
punctualitatea plăților cu ocazia tranzacțiilor comerciale
VII Sprijinirea IMM-urilor pentru a beneficia mai mult de oportunitățile oferite de piața unică
VIII Promovarea ameliorării competențelor în interiorul IMM-urilor și a tuturor formelor de inovație
IX Ajutarea IMM-urilor să transforme provocările în materie de mediu în oportunități
X Încurajarea și sprijinirea IMM-urilor pentru a profita de creșterea piețelor
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un ansamblu de noi propuneri legislative ghidate după principiul „Gândiţi mai întâi la scară mică”:
– regulament general de exceptare pe categorii în ceea ce privește ajutoarele de stat (RGEC)
Acest regulament va scuti de notificare prealabilă anumite categorii de ajutoare de stat care sunt deja acoperite prin
regulamentele existente în domeniul ajutorului pentru IMM-uri, referitoare la formare, ocuparea locurilor de muncă,
cercetare și dezvoltare și ajutoare regionale, precum și, eventual, noi categorii de ajutoare.
– regulament privind statutul de societate privată europeană (SPE)
– directivă privind coeficientele TVA reduse. Această directivă va oferi statelor membre posibilitatea de a opta pentru
aplicarea unor coeficienţi de TVA reduşi, în primul rând pentru serviciile furnizate pe plan local, care sunt mai ales oferite
de către IMM-uri.
– o propunere legislativă menită să modernizeze, simplifice și armonizeze și mai mult dispozițiile existente cu privire la
facturarea TVA, cu scopul de a ușura sarcina asupra întreprinderilor.
– un amendament la Directiva 2000/35/CE privind plățile întârziate, cu scopul de a se asigura că IMM-urile vor fi plătite în
mod punctual pentru orice tranzacție comercială.
• un ansamblu de noi măsuri strategice care vor pune în aplicare cele 10 principii conform nevoilor IMM-urilor
atât la nivel comunitar, cât şi la nivelul statelor membre.
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Viziune : Guvernul României consideră sectorul IMM ca domeniu prioritar de dezvoltare al României, în special prin
încurajarea iniţiativei antreprenoriale, valorificarea potenţialului competitiv al IMM, consolidarea cadrului instituţional şi de
reglementare. În perioada 2010-2013 şi până în 2020, sectorul IMM trebuie să treacă la o etapă superioară, aceea de
dezvoltare a competitivităţii pe Piaţa Unică şi pieţele terţe.
Obiectivul general al strategiei constă în relansarea economică şi susţinerea dezvoltării IMM-urilor în per. 2010-2013.



7. ANEXA 3:  STRATEGIA GUVERNAMENTALĂ PENTRU DEZVOLTAREA  SECTORULUI IMM



7. ANEXA 4: STRATEGIA GUVERNAMENTALĂ PENTRU ÎMBUNĂTĂŢIREA ŞI DEZVOLTAREA MEDIULUI DE AFACERI

Viziune: Strategia DMA vizează configurarea unui mediu de afaceri deschis, transparent şi atractiv, caracterizat
de predictibilitate şi de un cadru normativ clar, stabil şi coerent, susţinut de un cadru instituţional adecvat, în
concordanţă cu practica altor state membre ale Uniunii Europene.
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